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- EINE STARKE GEMEINSCHAFT
FUR EINEN STARKEN MARITIMEN STANDORT

Mitglied werden.

Kontakte knlipfen, Service nutzen, Offentlichkeit informieren, PoLitikgestaLten
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DIVERSIFIZIERTE INDUSTRIE

GEMEINSAME INTERESSEN \El

Arbeitsmarkt - Exportmarkte - Innovation - Finanzierung - 6ffentliche
Beschaffung - technische Vorschriften - Umweltschutz...

Wichtige Themen in den Wertschépfungsketten:

«  Kreuzfahrtschiffe « Marine

»  Yachten « Forschungs- und Behordenschiffe
= Offshoredl & -gas = Binnenschiffe

* Windenergie * Reparatur/Umbau/Wartung

» Fahr-und Frachtschiffe « Meerestechnik

UNTERSCHIEDLICHE MARKTE
UNTERSCHIEDLICHE SCHWERPUNKTE

EINE INDUSTRIE




ZUSAMMEN
ARBEITEN




ZUSAMMEN

Wichtige Themen lassen sich oft nur gemeinsam anpacken. Themen, die Ihr
Geschaft mal3geblich beeinflussen. Gemeinsam Ziele mit Ihren Kunden, Ihren
Geschaftspartnern, Ihren Kollegen und Ihren Wettbewerbern erreichen -

zusammen im VSM.

5 Fachgemeinschaften fur Teilsektoren
7 Ausschusse fur Querschnittsthemen

7 Arbeitskreise fur spezielle Fachfragen
2 Temporare Arbeitsgruppen

MIT UBER 600 DIREKTEN UND INDIREKTEN MITGLIEDERN =
DIE INTERESSENVERTRETUNG DER MARITIMEN INDUSTRIE

VSM



[HREZIELE
UNSERE PASSION
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BERLIN, BRUSSEL,
PARIS, LONDON UND WELTWEIT

Der Staat mischt mit. Ob lokal, im Land, beim Bund, der EU oder international.
Unternehmenserfolg hei3t auch Hurden Uberwinden. Wir helfen mit eigenem Biro
in Berlin, langjahriger Erfahrung in Brissel und bei der OECD in Paris, einer
Akkreditierung bei der IMO in London und vielen Kontakten in den Schiffbau- und
Meerestechik-Hot-Spots weltweit.
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MITEINANDER :
MEHRWERT SCHAFFEN




GUT
INVESTIERT \El

Unser Anspruch lautet: Mehrwert fur Mitglieder!
Mit guter Verbandsarbeit einen hohen

Return-on-Investment erzielen.

Unsere Leistung im Uberblick

KONTAKTE SERVICE OFFENTLICHKEIT POLITIK

KNUPFEN NUTZEN INFORMIEREN GESTALTEN
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KONTAKTE
KNUPFEN

Ein starkes Netzwerk 6ffnet viele Turen: Informations- und Erfahrungsaustausch,
neue ldeen, Probleme informell l6sen.

« Informative Fachveranstaltungen

e Parlamentarische Abende

*  B2B-Veranstaltungen

«  Mitgliederversammlungen

« Etablierte Fachgemeinschaften

«  Europaische Zusammenarbeit

« AuBenwirtschafts- und Exportforderung



SERVICE vs M

NUTZEN

Effektive Informationen durch Ubersichtlich aufbereitete Angebote - erganzt
durch die Fachkenntnis und das Engagement des VSM-Teams.

« Ausschreibungsinformationen

e Marktdaten und -Ubersichten

+  Nachwuchswerbung und -forderung
*  Presse-und Politik-Monitoring

« Forderberatung

* Mustervertrage/-bedingungen

«  Bereitstellung von Tagungsraumen



VS M OFFENTLICHKEIT

INFORMIEREN

Hintergrunde erlautern und die Leistungen der Branche untermauern - in der
heutigen Mediengesellschaft eine immer wichtigere Aufgabe.

«  Fachzeitschrift Schiffbau-Industrie
« Monatlicher Newsletter

» Umfangreicher Internetauftritt

» Diverse Branchenpublikationen

«  RegelmaBige Pressemeldungen

+ Marktdaten



POLITIK vs M

GESTALTEN

Nur wer sichtbar ist wird wahrgenommen: Prozesse und Entscheider kennen,
den Puls der Zeit verfolgen und eigene Positionen aktiv vortragen.

« Steuernund Finanzen

«  Forschung, Entwicklung und Innovation
«  Umwelt und Sicherheit

« Arbeitund Soziales

«  Offentliche Beschaffung

» Internationale Handelspolitik



GeMaX=

German Maritime Export Initiative

Verbesserte Vertriebschancen durch zulieferbasierte Finanzierung

Neben Preis- und Qualitatsanforderungen spielen bei maritimen GroBprojekten -
Schiffen und Plattformen - Finanzierungsmoglichkeiten eine entscheidende Rolle.
Bisher fehlte es fuUr deutsche maritime Zulieferer an einem finanzierungsbasierten
Absatzinstrument um Zugang zu internationalen GroB3projekten zu schaffen.

GeMaX setzt genau an dieser Stelle an und bietet auslandischen Bestellern ein
attraktives Gesamtpaket aus deutschem Equipment und zulieferbasierter Finanzie-
rung fur maritime GroBprojekte.



Wichtige Schlusselunternehmen der maritimen Industrie bilden GeMaX als private
Industrie-Initiative, darunter u.a. die KfW IPEX-Bank als Finanzierungspartner.

Der VSM Ubernahm als Vertreter der maritimen Industrie die Tragerschaft.
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VSM

AKADEMIE

VSM
AKADEMIE

Mehr Wissen. Mehr Erfolg:

Mit hochwertigen, innovativen Produkten behauptet die maritime Industrie in
Deutschland ihre starke Position im Wettbewerb. Voraussetzung hierfur sind her-
vorragend ausgebildete, kreative und leistungsfahige Mitarbeiter.

Deshalb bieten der VSM unter dem Dach der VSM Akademie ein breitgefachertes
Fortbildungsprogramm mit zahlreichen Veranstaltungen zu aktuellen, fur die
Branche relevanten Themen.



PER POST, PER MAIL, PER FAX - VSM
AM BESTEN PERSONLICH!

(siehe Ruckseite)

[ ] Ich mochte Mitglied im VSM werden. Bitte schicken Sie mir
die Aufnahmeunterlagen.

Name/Unterschrift

Firmenname Empfohlen durch:

Strale/Hausnummer

PLZ/Ort



Kontakt | Hamburg
Verband fur
Schiffbau und Meerestechnik
Steinhoft 11 (Slomanhaus)

04
Telefon: +49-(0) 40
Telefax: +4

vsm.de

/vsm.de

Kontakt | Berlin

Verband fur

Schiffbau und Meerestechnik e. \

Reinhardts

D-107117 Berlin

Telefon: +49-(0)30-280 9
Telefax: +49-(0)30-280
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